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  哑铃规律是生猪行情运行中每年以最高价位的

黄金高谷期8、9月和1、2月为2个中心,之间以次

高价位的小幅跌落期连接,构成了一年最好的盈利

期,因其形似哑铃,故简称哑铃规律。根据哑铃规律

有计划地提前调整养猪生产,将生产的重点对准最

高价位的黄金高谷期,以获取最大利润,简称哑铃式

养猪。

1 生猪行情哑铃规律的由来

近几年,生猪行情的巨大波动常造成养猪场无

利生产,养猪者苦不堪言。了解和掌握生猪行情的

全局,及时调整生产,有效规避风险,获取最大利润,
是每个养猪经营管理者追求的目标。

1.1 大周期规律

大周期规律即年度变化规律。10a以前,生猪

行情多以3a左右为一个周期;近10a来,由于规模

化养猪业的迅速发展和影响因素的复杂多变,生猪

行情多以3~4a为一个周期,其中约有1.5a的低

谷期和1.5~2.5a的高谷期。低谷期包括2个上

半年的亏损期和1个下半年的盈利期;高谷期的长

短与影响因素复杂多变有关,如生猪供应紧缺时期,
若同时发生重大损失性传染病,则可导致高谷期延

长。物极必反,猪价涨至越高,必将跌至越低,养猪

狂热潮流的背后必隐藏着巨大的危机。

1.2 小周期规律

小周期规律即月度变化规律。不管是高谷年

度,还是低谷年度,每年的月度变化规律总体趋势大

都一致,概括起来可分为4个阶段。

1)大幅跌落期。多以元宵节(正月十五)左右开

始大幅度漫长的跌落,第1阶段跌落至清明节,节日

期间可能稳几天;第2阶段跌落至五一国际劳动节,
节日期间可能稳几天;第3阶段跌落至6月,也几乎

到谷底,一直持续到7月或8月的上旬开始拐点大

幅度急速上涨。上半年的总跌幅多在4~6元/kg,
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显效果;在后备猪饲料中适当用药,净化体内病原

体,每月1周,直喂至配种。各种药物轮流使用,避
免产生耐药性。

8 强化抗病育种

抗病育种,简单的说就是培育抗病能力强而生

产性能又能达到要求的品种。在群体中总有一些个

体或某个品种(系)的猪能够抵御疾病的侵袭或在疾

病侵袭时仅受到轻微的损伤,即使是在高致病性猪

蓝耳 病 高 发 的 今 天,仍 能 找 到 这 样 的 个 体 和 品

种(系)。
另外,还可以通过分子遗传学研究,发现某些基

因与猪的抗病力有关,如氟烷基因的剔出。湖北天

种畜牧股份有限公司与英国剑桥大学合作,利用高

通量基因芯片分子研究技术,成功锁定与抗病力相

关的7个基因,同时公司目前正配合国家863项目,
通过检测抗体总量和其他途径建立了抗病育种研究

的基础群,希望不久的将来能培养出猪蓝耳病和其

他疾病的高抵抗力猪新品种。
(责任编辑:郭会田)

·5·养殖与饲料2013年第11期 行业论坛



甚至更多。

2)首个黄金高谷期。7月或8月上旬拐点大幅

上涨后,一般于8月迎来第1个猪价高谷期(即最高

利润期),可维持到9月,猪价稳定或继续微涨,直至

国庆节结束,即为2个月左右的首个黄金高谷期,该
期总涨幅多在4元/kg左右。

3)小幅跌落期。国庆节过后必小幅度缓慢下

跌,一直持续到12月(冬至前)结束,该期总跌幅多

在2元/kg左右。

4)第2个黄金高谷期。冬至前拐点上涨后至元

旦节进入第2个黄金高谷期,一直持续到正月十五

左右。该期跌幅较首个黄金高谷期高出2元/kg
左右。

由最高价位的黄金高谷期8、9月和1、2月为2
个中心,之间以次高价位的小幅跌落期连接,构成了

一年最好的盈利期,因其形似哑铃,故笔者将之简称

为生猪行情的哑铃规律。

2 哑铃规律在生猪销售时的应用

根据哑铃规律,有计划地销售商品猪,避免不必

要的降价损失和销售后涨价的后悔局面,以获取最

大利润。
因元宵节后生猪易大幅降价,故之前能出售的

要尽量全部出售,最好春节前出售,因为春节期间有

可能因消费量不大而来不及出售。注意极低谷(亏
本)的年度,因生猪太多,有可能在腊月开始降价,要
考虑适机抢先出售。

上半年虽然有几个节日(如清明节、五一国际劳

动节等)使猪价可能稳几天,但总趋势是一路下跌,
所以当断则断、能卖则卖、不可惜售!

预测夏季拐点涨价(此涨价迅速且幅度大)的出

现,尽量避免出售后涨价的后悔局面。一般在非极

低谷的年度,7月开始上涨;而在极低谷的年度,可
能8月开始上涨。所以,涨价前1个月的肉猪应尽

量暂缓出售,能拖则拖,观望行情。总之,7月多涨,
能拖则拖,切勿急售;7月不涨,8月必涨。

7月或8月涨价后至国庆节期间,猪价多呈稳

或微涨势态。国庆节前一般不必担心降价,但是国

庆节后是降价拐点,因此,国庆节前要将适宜出栏的

生猪尽量出售,不可惜售。
国庆节后是一个较长时间的小幅降价期,约冬

至前结束。因此,冬至前1个月最好不要急售,能拖

则拖,元月必涨。
总的来说,在极低谷的年度,2个黄金高谷期可

能缩短,即延后涨价和提前降价;而在极高谷的年

度,2个黄金高谷期可能延长,即提前涨价和延后降

价。这是预估行情拐点变化时间的重要依据。

3 哑铃式养猪的有利条件和限制因素

哑铃式养猪生产的重点对准2个黄金高谷期,
利润将大幅增加,并且亏损的年度将反亏为盈。“利
不在猪多,在于精;无利不养,小利小养,大利大养”
是哑铃式养猪的总原则。

有利于哑铃式养猪的条件是:母猪的生产周期

约为5个月,正好与2个黄金高谷期的间隔时间

(8月至1月)吻合。即母猪此胎生产的商品猪如果

在8、9月出售,那么下一胎生产的商品猪正好可以

在1、2月出售,2胎所生产的商品猪大多数都可以

在2个黄金高谷期出售。
不利于哑铃式养猪的因素有:一方面,从母猪配

种到商品猪销售需近1a的时间,那么生产需要提

前1a开始有目的、有计划地执行。提前1a因有未

来的不可预知性,这就需要掌握行情发展的规律和

进行发展趋势的准确预估。另一方面,在低谷的年

度,若母猪的生产错过了黄金高谷期,如在5、6月销

售商品猪,可能无效生产或亏本生产。所以,只有舍

去无效生产,采用一切方法从配种开始将母猪的生

产引导至计划执行中。

4 哑铃式养猪生产计划的执行方法

哑铃式养猪生产计划执行方法多种多样,主要

方法有4种,养猪者可根据生产形势灵活选择、综合

应用。

4.1 出售或者购买仔猪

将不能在哑铃规律时间范围内出栏的仔猪出

售;购买能够在哑铃规律时间范围内出栏的仔猪进

行生产。凡购买不能在哑铃规律时间范围内出栏的

仔猪进行生产,一般无利或者亏本;反之,一般可

盈利。

4.2 调整更新生产母猪

将所生产商品猪不能在哑铃规律时间范围内出

栏的老龄母猪淘汰;同时,补充后备母猪,并且预估

后备母猪生产的首胎商品猪要正好在首个黄金高谷

期内出栏,那么其第2胎生产的商品猪多数可在第
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2个黄金高谷期出栏,这样便增加了高利润猪的比

例,达到了当年总利润增加的目的。该方法适用于

大周期规律的低谷年度,为将来高谷年度打好基

础,并且使低谷年度的生产反亏为盈。需注意的

是,最好不要让后备母猪迟于预定计划配种时间

配种。

4.3 不为发情母猪配种

此方法既简单又易操作,所以较常用。直接将

预估配种后所生产商品猪在次年首个黄金高谷期前

1~3个月出栏的母猪执行发情不配种,空养1~3
个月后再配种,使之生产的商品猪能够进入次年首

个黄金高谷期,从而进入计划生产中。因为首个黄

金高谷期前1~3个月一般是全年最低价位期,特别

是5、6月;预估7月出栏的商品猪可多喂一段时间,
以待涨价。

从配种时间上推算,10、11月配种的母猪所生

产的商品猪将在次年首个黄金高谷期出栏,故将10
月定为黄金配种月。生产中可对7、8月及9月20
日前发情的母猪执行不配种,调整到10、11月配种

(可于9月20日开始)。
有的养殖者可能要问:母猪2~3个发情期发情

不配种后是否会出现不发情的现象? 一般不会,但
母猪的饲养很关键。如按常规饲养妊娠母猪的方

法,日喂量2.0kg左右,则很容易导致其增肥,从而

影响其发情。因此,延迟、控制复膘很关键,只有将

日喂量降至1.0~1.5kg,才能控制复膘。若母猪

吃不饱、常饥饿,可多喂青饲料、酒糟等;若母猪因饥

饿常跳栏、拆栏,只要关好整幢猪舍的总门,但跳

无防。

4.4 母猪配种后人工流产

对于预估配种后生产的商品猪将于次年黄金高

谷期前2~3个月出栏的母猪,可采用发情即配种、
过2~3个月后使用药物(如氯前列稀醇)致其流

产,使之重新发情配种,再进入计划生产中。在这

个无效的妊娠期间,母猪饲料日喂量只能在1.0~
1.5kg,防止复膘。当与计划配种时间相距太长

时,可 选 用 该 方 法,并 且 进 入 计 划 配 种 期 时 间

较准。

5 哑铃式养猪生产计划执行程度的

分类

5.1 哑铃式养猪浅度执行计划

该计划是在传统养猪的基础上,将对准黄金高

谷期的生产量适度增加,形成略微突出的重点,既不

影响原来稳定的大局,又略微有所改变。这样较简

单地适当增加利润,适用于行情较好的年度。

5.2 哑铃式养猪深度执行计划

该计划是将原有的养猪模式彻底改变,将大部

分母猪的生产高度集中对准黄金高谷期,以期获取

最大利润。此计划适用于预估行情低谷的年度,舍
去无利生产或者亏本生产,使生产反亏为盈。此计

划与传统养猪观念相矛盾,执行时必须彻底摆脱传

统养猪观念的束缚,否则计划无法执行下去。
深度执行计划中,随着高度集中的母猪大批产

仔,疾病的风险也随之增加。母猪大批产仔时,如果

遭遇“高热病”或者传染性腹泻等严重传染病,因仔

猪较脆弱,容易被疾病“一网打净”,以致出现重大损

失。所以,控制传染病的发生,是该计划年年成功的

关键,切不可大意。如7月母猪大批产仔时,最简便

的方法就是为每2头母猪配1个吊扇帮其降温。
另外,高度集中式产仔必须有足够的产仔栏舍

作保障。可建设产仔保育一栏式或妊娠产仔一栏式

等多用型通用栏,同时加强夏季降温和冬季保温的

设施建设;还可以让母猪在高位产床上产仔、哺乳

1~2周,然后一起转到地面栏舍中继续饲养。

6 结束语

哑铃式养猪要善于观察,掌握生猪行情的变化

规律,做到“心中有数”,采取相对的应变措施,因地

制宜,因势而变。哑铃式养猪不是一个固定的养猪

模式,讲究的是养猪经营的策略性、灵活性、技术性

和计划性,有着巨大的效益增长潜力。哑铃式养猪

对宏观调控生猪行情的巨大波动有着直接的现实意

义,值得尝试推广。勇于尝试者,有可能进入一个养

猪的新局面:猪价越高,卖猪越多;猪价越低,卖猪越

少;猪价亏本,无猪可卖。
(责任编辑:刘 娟)
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